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Flr eine im Konsumgiiterbereich titige Produktions- und Handelsfirma, mit Sitz in der
Agglomeration Sursee, suchen wir per sofort oder nach Ubereinkunft eine Personlich-
keit als

KEY ACCOUNT MANAGER SCHWEIZ

Als Key Account Manager Schweiz sind Sie fiir die Betreuung, die Pflege und die
erfolgreiche Weiterentwicklung der Kundenbeziehungen im nationalen Umfeld
verantwortlich.

AUFGABEN:

- Selbstandige Fiihrung von Key Accounts und Akquisition von Neukunden in der
Deutsch- und Westschweiz

- Gestaltung der Sortimente und Planung der entsprechenden Verkaufsaktivitdten

- Vorbereitung und Durchfiihrung von Jahresgesprachen und Konditionsverhandlungen

- Organisation von Verkaufsforderungsmassnahmen wie Verkaufstourneen oder
Messeveranstaltungen

ANFORDERUNGEN:

- Abgeschlossene betriebswirtschaftliche Ausbildung im Hochschulbereich mit
Berufserfahrung im Bereich Verkauf / Key-Accounting

- Ausgepragte unternehmerische Denkhaltung sowie die Bereitschaft Uberdurch-
schnittliches zu leisten

- Systematische, effiziente und leistungsorientierte Arbeitsweise und gutes Ver-
handlungsgeschick

- Teamfahige Personlichkeit mit guten Kommunikationsfahigkeiten in Deutsch
und Franzdsisch

DIE FIRMA BIETET:

- Abwechslungsreiche und selbstandige Tatigkeit

- Die Chance, langfristig als Unternehmer/in die eigenen Ideen einzubringen und
erfolgreich am Markt durchzusetzen

- Interessante Entwicklungsmdglichkeiten in einer zukunftsorientierten Unter-
nehmergruppe

- Flexible Arbeitszeitmodelle

- Kostenlose Parkplatzmdglichkeiten, Beteiligung am Fitness Abo und viele
weitere Benefits
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